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Case Study



Nur ein kurzer Uberblick worum es geht.

Was dirfen Sie von diesem Whitepaper erwarten

el

Business Case Automotive-Industrie
Key Perfomance Indicator

Vorteile fir das gesamte Unternehmen
Unsere Erfahrungen




Einleitung "

Bedeutung von Use Cases

Nachdem immer wieder neue Geschaftsmodelle auf den Markt gelangen, ist es fur Sie als Unternehmen nicht immer einfach
den Uberblick iiber die gesamten Vorteile und Nutzen derer zu erhalten. Daher haben wir uns gedacht, lhnen einen unserer
Kunden-Use Cases in anonymisierter Form zur Verfligung zu stellen. Somit erhalten Sie einen besseren Eindruck tber die

maglichen Alternativen unserer Losung und konnen diese eventuell auch in lhrem Unternehmen gewinnbringend anwenden.

Dabei ist die Ausgangssituation in den meisten Unternehmen identisch. Neben der veralteten Beleuchtungsanlage sind auch
die Verkabelungen und Unterverteiler in die Jahre gekommen und entsprechen nicht mehr dem Stand der Technik. Geht es in
die Umristung einer neuen und kostensparenden Beleuchtungsanlage, miissen also auch die Infrastrukturthemen angefasst
werden, was zusatzliche Investitionen erfordern. Zusatzlich gestaltet sich die Projektplanung als sehr anspruchsvoll, da immer
mehr Know-how aus Kostengriinden verlagert wurde und Ihnen keine weiteren Ressourcen zur Verfligung gestellt werden
kdnnen. Fir solche Herausforderungen stellen wir [hnen unsere Losung zur Verfligung und schonen ganz nebenbei auch Ihr
Budget.

Dabei spielt die Betrachtung der Total Coast auf Ownership eine ubergeordnete Rolle in unseren Geschaftsmodellen und
ermoglicht Ihnen weitere Spielraume fur die beispielweise weitere Umsetzung nachhaltigerer Projekte.



Die Open House Licht-Garantie OH 0"

Es geht nicht um die Lampen — es geht allein um die Ausleuchtung Open House of Energy

Sie als Kunde benbtigdlan Ausleuchtung in LUX

‘!ll Licht-als-Service

< ,
Wir von OHOE liefern lhnen Lichtleis

ung in LUMEN

Dabei kimmern wir uns um alles.

Alle notwendigen Parameter werden in das Angebot integriert.
Wir stellen zu jederzeit die bestmdgliche Losung zur Verfligung
— Uber die gesamte Vertragslaufzeit.

Immer das richtige
Licht am richtigen Ort.

Zu einem Preis.

.*



Business Case Industrie



Ausgangslage "

Business Case Beispiel aus einem unserer Automotive Projekte

Das Thema Energie- & Ressourcen sparen wurde bei unserem Kunden seit Jahren
immer wichtiger. Schnell erkannten sie, dass die Beleuchtungsanlage uber das
gesamte Werk verteilt unndtig viel Energie verbraucht und wir diese Situation mit
dem Einsatz neuer LED-Technik Idsen konnen.

Veraltete Veraltete
Beleuchtung Infrastruktur

Aufwandige Schlechte
Instandhaltung | | Lichtqualitat

Im Uberwiegenden Teil der Hallen war die Beleuchtung und die dazugehorige
Infrastruktur veraltet.-Neben einem hohen Energieverbrauch waren die
Instandhaltung aufwandig und durch die schlechte Sichtqualitat litten die
Schlechte CO2 Bilanz Arbeitsverhaltnisse.

—> Hohe Kosten fur Zertifikate

Im ersten Schritt wurde zusammen mit OHOE die Gegebenheiten der Hallen
aufgenommen. So konnten wir sehen, wie die Zusammenhange sind und welche

@ @ @ Leistungen von uns benotigt werden.




Business Case: COZ2 Einsparung p.a. von 3.800 Haushalten OHO"

KUNDEN ZIELE

- Energiekosten reduzieren /
CO2 einsparen.

> Schnelle sichtbare Resultate.
> Positiver Cash-flow.

-> Wartung outsourcen.

®

> Infrastruktur aus der Einsparung
heraus finanzieren.

- Auf den neuesten Stand kommen
— z.B. modernste Lichtsteuerung.

Open House of Energy

Das Ziel war es, Energie zu sparen, den Wartungsaufwand zu reduzieren, die
Arbeitsverhaltnisse zu verbessern.

Da unserem Kunden die Manpower dafir fehlte, war es uns ein besonderes Anliegen
das Thema an einen Profi zu ibergeben, sodass wir uns auf unser Kerngeschaft
konzentrieren konnen.

Nachdem wir die Bestandsaufnahme durchgeflhrt hatten, lieRen wir uns auf Basis
dessen verschiedene Angebote geben. Diese haben wir dann anhand von
verschiedenen Merkmale wie Lichtleistung, Schutzklasse, Degradation, Garantie,
Energieeffizienz und Service bewertet.

Licht-als-Service



Signifikante Kosteneinsparung ohne eigene Ressourcen* "
Business Case Beispiel aus einem unserer Automotive Projekte

Licht-als-Service-Konzept

Anzahl Leuchtkorper durch LED Einsatz ca. -50%
Strom- und Co2 Kosten -13%
Wartungskosten -100%
Licht-als-Service Rate (Anteil an der Einsparung) ca. 50%
Kosteneinsparung ca. 35%

OHOE wurde als Full-Service-Provider gebucht. OHOE ist verantwortlich fir den Einkauf und die Montage der Leuchten, die Erneuerung
der Infrastruktur, die Installation neuer Unterverteiler und die Anbindung an die Gebaudeleittechnik. In einigen Bereichen wurde auch eine
tageslichtabhangige Lichtsteuerung verbaut. Generell haben wir uns fir Leuchten entschieden, die eine hohe Schutzklasse und gleichzeig
eine hohe Energieeffizienz aufweisen. Beim Montagepartner wurde darauf geachtet, dass so grole Projekte mit viel Manpower abgedeckt
werden, sodass in mehreren Bereichen gleichzeitig, ohne den laufenden Betriebes zu stéren, umgerlstet werden kann und das auch
innerhalb eines Uberschaubaren Zeitraumes.



Zusammenfassung



Garantierte Einsparung & erndhte Mitarbeiterzufriedenheit OH 0"

Business Case Beispiel aus einem unserer Automotive Projekte Open House of Energy

Ausgangssituation

Licht-als-Service

Anzahl Leuchtkorper durch LED Einsatz ca. -50%
Veraltete Veraltete 0
Beleuchtung Infrastruktur Strom- und Co2 Kosten 73%

Wartungskosten -100%
Aufwandige Schlechte Licht-als-Service Rate (Anteil an der Einsparung) ca. 50%
Instandhaltung | | Lichtqualitat

Kosteneinsparung ca. 35%

Schlechte CO2 Bilanz
= Hohe Kosten fur Zertifikate + Wartung & + Qualitat  + Mitarbeiter- + GARANTIE

Service 24/7 (Lux) zufriedenheit

Einsparung +
@ @ @ + Immer + Arbeitsstatten- I?eleughtungs-QuaIitét
richtlinien

up-to-date uber die Gesamtlaufzeit

*) Investitionen und/oder Personal



Business Case: CO2 Einsparung p.a. von 3.800 Haushalten

0HO @

Open House of Energy

kWh /Jahr

AUSGANGSLAGE KUNDEN ZIELE ERGEBNISSE
@ ® Veraltete Beleuchtung > Energiekosten reduzieren /
storanfallig, schwerzuganglich und CO2 einsparen. Stromverbrauch in -80%
ineffizient. y

® Veraltete Infrastruktur
Analoge Tableaus, Kabel teilweise
pords, Unterverteiler wartungsanfallig.

® Aufwandige Instandhaltung
Veraltete Technik, Ersatzteile nicht
mehr gewahrleistet.

@ ® Schlechte Sicht- und Arbeits-
verhdltnisse (teilweise bis 100 Lux.)

—> Hoher Energieverbrauch @

> Schnelle sichtbare Resultate.
> Positiver Cash-flow.
-> Wartung outsourcen.

- Infrastruktur aus der Einsparung
heraus finanzieren.

> Auf den neuesten Stand kommen
- z.B. modernste Lichtsteuerung.

Licht-als-Service

TCO in € Uber 10
Jahre

Lichtpunkte ins Tsd. -40%
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Key Performance Indicator



Licht als Service
Business Case Beispiel Automotive-Unternehmen

Stromverbrauch /Jahr

(GwH)
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TCO uber 10 Jahre
(MEUR)

Vorher

Nachher

Lichtpunkte

(Tausend)

0H0 @

Open House of Energy

Vorher

Nachher



Kundenstimme



)) Mirist besonders die proaktive &
|0sungsorientierte Vorgehensweise aufgefallen.

Auch deshalb haben wir nach Abschluss des
ersten Projektes weitere 36 Bereiche und damit
die andere Halfe unseres Werkes mit OHOE
umgerustet.

Am Ende war uns wichtig, das richtige Licht am
richtigen Ort zu bekommen — ohne endlose
Diskussionen Uber das Wie. Darum hat sich Open
House of Energy gekiimmert.
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Vorteile fur das gesamte Unternehmen



Licht als Service
Vorteile in allen Bereichen
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Management Energiemagement

» ROlvon0
» Erhohte Liquiditat

» Zufriedene Mitarbeiter, gutes

Image

» Schlagartiges senken des
Energieverbrauchs

» Garantierte Einsparung
» Keine Budgetaufwendungen
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Marketing Innovationsmanagement
» Sauberes Markenimage » Integration von loT ins
» Licht macht Nachhaltigkeit HENEE
greifbar » Daten sammeln mit LED
» Content flir Kommunikationspolitik » Asset Tracking méglich

v
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Controlling Instandhaltung Human Ressources
» Keine Bilanzverlangerung » Neue Elektroinfrastruktur ohne » Motivierte Mitarbeiter

» Cash-Flow-Erhéhung
» Unterstltzung in der Einhaltung

der Unternehmensziele » Senken der Wartungskosten

Ressourcenaufwendungen
» Reduzierung der Arbeitsunfalle

» Besseres Betriebsklima

» Nachhaltiges Image sorgt fir
Unterstutzung im Emloyer Branding



Erfahrungen



100+ Kunden mit 170+ LED Projekte

Erfahrungen aus unseren Kundenprojekten mit bis zu 20.000 Lichtpunkte

Robuste
Industrie

Glas-, Stahl-,
Rohstoffindustrie

Produktionsstral3en

Automobilhersteller und -
zulieferer

» Temperaturen

von -35 °C bis 120 °C

» Smarte Lichtsteuerung
(tageslichtabhangig, farblich anpassbar,
dimmbar, Monitoring)

» Schutzklasse IP 20 - 67

Meetingraume,

Grohandel, Logistik GroBraum- & Einzelbiiros

» von Lichtband {iber J
Feuchtraum bis Strahler

» Effizienz bis 190 Im/W

» Betriebslaufzeit bis 100.000
Stunden

0HO @

Open House of Energy

v Umriistung komplexer
Anlagen im laufenden
Betrieb

v Einhaltung der
Arbeitsstattenrichtlinie

v Umriistung bei heilten
Umgebungstemperaturen

v" Grole Auswahl an
Beleuchtungslosungen da
herstellerunabhangig



Zufriedene Kunden — zertifizierte Partner "

Kunden Partner

AVRORAMA

Konrad G. Schulz GmbH & Co. KG
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SCHRICK @ eCObility
DAIMLER X Kochler

PAPER GROUP

| m ’L,GE,HNG mws3 < POWER
GLEMKEN A\ Gy Al

Straubing Magdeburg

Feel the Drive licht

s&Ww WVEDOOLZ
Bl . Hebsto REGIOLUY



Ihr Spezialist fir Energieeffizienz
Licht als Service

Panajotis Zufas
Sales Director, Mobil: 0160-99083-652, p.zufas@ohoe.eu

Um schnelle & effiziente Energieeinsparpotentiale und CO2 Reduzierungen
in Unternehmen zu realisieren, gewinnen neue Geschaftsmodelle wie
Licht als Service immer mehr an Bedeutung.

Standige Veranderungen in der Instandhaltung und im Einkauf sorgen flr
eine Verknappung bestehender Ressourcen und verlangern zugleich den
Einkaufsprozess. Dies flihrt zu einer signifikanten Kostensteigerung und
verhindert die Ausschopfung aller Einsparpotentiale innerhalb eines kurzen
Zeitraumes.

Mit Licht als Service bekommen sie wieder mehr Gripp auf die Stralke,
beschleunigen lhre internen Prozesse und entlasten gleichzeitig Ihr Budget
durch ein bilanzneutrales Geschaftsmodells. Wollen Sie genauso wie wir
wirklich etwas an in lhrem Unternehmen bewegen und nachhaltig handeln,
nehmen Sie gerne Kontakt mit uns auf.



0HO

Open House of Energy



